«Viele machen sich Sorgen,
bleiben aber untatig»

Wie wichtig ist den Men-
schen finanzielle Sicher-
heit und wie lasst sich
diese erreichen? Die
Fragen gehen an Rolf
Widmer, Bereichsleiter
Vertrieb bei der Glarner
Kantonalbank (GLKB).

Finanzielle Sicherheit bedeutet fir
jede und jeden etwas anderes.
Was gilt fir die Mehrheit lhrer
Kundinnen und Kunden? Wonach
streben sie?

Das héngt vor allem von der jeweiligen
Llebensphase ab. Jingere Kundinnen und
Kunden streben nach finanzieller Sicherheit
fir die Familie. Mit zunehmendem Alter wird
die Vorsorge fir die Zeit nach der Pensionie-
rung wichtiger.

Die Zeiten scheinen unsicher.
Nimmt das Bedirfnis nach finan-
zieller Sicherheit zu?

Auf jeden Fall. Beim Schweizer Sorgenbaro-
meter steht das Finanzielle ganz oben auf
der Lliste. Das erstaunt nicht: Die Angst vor
Jobverlust, steigende Krankenkassenprémien
oder hohe Miefen beeinflussen die Stim-
mung vieler Menschen spirbar. In unserer

komplexen und schnelllebigen VWelt wird Si-

cherheit zu einem zentralen Bedirfnis.

Wenn sich jemand sagt: «Ich
mé&chte mich finanziell sicher
aufstellen», welches ist dann der
erste Schritt?

Ordnung ist das halbe Leben, sagt der Volks-
mund. Ein Uberblick tber die Einnahmen, die
Ausgaben und das Gesamivermdgen ist uner-
lasslich. Dann geht es um die mittel- und lang-
fristigen Ziele und Themen wie Familiengrin-
dung, Eigenheim oder vorzeitige Pensionie-
rung. Auf dieser Grundlage entwickelt man
dann gemeinsam mit unseren Kundenberate-
rinnen und Kundenberatern ein Konzept: Was
muss ich tun, damit ich meine Ziele und finan-
zielle Sicherheit erreiche? Wir bieten sozusa-
gen ein Hausarztmodell fir die Vermagens-
planung: Die Kundenberatung ist eine zent-
rale Anlaufstelle fir die Anliegen unserer
Kundinnen und Kunden. Sie ziehen dann je
nach Thema interne Fachleute bei, etwa wenn
es um Versicherungen oder Erbschaft geht.

Als Argument dafiir, dass viele
Menschen finanziell auf keinen
grinen Zweig kommen, wird oft
mangelndes Finanzwissen ange-
fGhrt. Muss ich tatsachlich etwas
von Finanzen verstehen, um finan-
zielle Sicherheit zu erlangen?

Nein. Enfscheidend ist eine partnerschaftliche
Zusammenarbeit mit unseren Kundenberate-
rinnen und Kundenberatern, um die persénli-
che Ausgangslage und die Ziele zu definie-
ren. Anschliessend wird ein zukunfisféhiges
Gesamtkonzept entwickelt. Wer das selbst in
die Hand nehmen méchte, erhdlt von uns
umfassende Informationen. Wir publizieren
regelmdssig zu akiuellen Themen und fihren
Kundenanlésse wie zum Beispiel den «GLKB-
Marktausblick» oder zur Pensionierungsvor-
bereitung durch.

Ist das Gefihl, finanziell abgesi-
chert zu sein, fir alle erreichbar?
Fir die meisten Menschen im Kanton Glarus
schon. Voraussefzung ist aber, dass man sich
frihzeitig mit dieser Thematik auseinander-
setzt. Viele machen sich Sorgen, bleiben aber
untatig. Es fehlt oft an einer klaren Sparstrate-
gie, einer regelmdssigen Uberprifung des
Vermdgenskonzepts und dem Mut, professio-
nelle Beratung in Anspruch zu nehmen.

Ist finanzielle Sicherheit nicht eine
lllusion? Schliesslich lésst sich die
Zukunft nie vorhersagen.

Sie ist keine lllusion, sondern disziplinierte
Arbeit. Global gesehen leben wir in der
Schweiz im Paradies. Ein Paradies, das ins-
besondere durch Teuerung, Regulierungsdruck
und geopolitische Unsicherheiten zunehmend
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belastet wird. Bei sfetig steigenden Kosten sind
wir immer mehr gefordert, individuell fir unsere
finanzielle Sicherheit zu sorgen. Wer jedoch
glaubt, dass ein Polster von 20'000 Franken
ausreicht — wie viele in einer Umfrage angege-
ben haben —, unterschatzt die Realitt.

Jetzt ist der Moment, aktiv zu werden: Lassen
Sie uns gemeinsam lhre finanzielle Zukunft
planen.

Mehr erfahren: glkb.ch/anlegen
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